Pieter van Alphen, directeur Techneco

Een gigantisch gat in de markt:
warmtepompen voor bestaande bouw

Techneco leverde veel warmte-
pompen voor nieuwbouwpro-
jecten. Maar omdat deze markt
is ingestort moest het bedrijf de
bakens verzetten.

“We hebben op tijd voorzien dat de
omzet in de nieuwbouw fors zou te-
ruglopen. Al in december vorig jaar
besloten we vol in te zetten op onze
ELGA hybride warmtepomp. Deze

is geschikt voor de verwarming van
bestaande woningen”, zegt Van Al-
phen. Warmtepompen voor nieuw-
bouw zijn grote installaties die
gebruik maken van bodemwarmte
of grondwater. De ELGA is klein en
maakt gebruik van de buitenlucht.
Er moet een buitenunit op een plat
dak staan of aan de gevel hangen.

Subsidie Sinds een jaar is op de
aanschaf van de warmtepomp dui-
zend euro subsidie te verkrijgen.
De verwachting is dat dit bedrag
flink omhoog gaat. “Met ELGA
kunnen we 20 tot 30 procent op de
energiekosten besparen”, zegt Van
Alphen enthousiast. “De terug-
verdientijd bedraagt bij een grote
woning ongeveer vijf jaar, een zeer
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Van Alphen: “We moeten een marketingslag slaan om de kansen te benutten.”

rendabele investering. Ik verwacht
dan ook een sterke toename van de
omzet. We dwingen dat ook af: we
hebben de ELGA zo gemaakt dat
een installa-teur deze gemakkelijk
op iedere bestaande gasketel kan
aansluiten.”

Hoge verwachtingen Van

Alphen doet mee met het pro-
gramma Groeiversneller. Volgens
zijn eigen strategische foto liggen
de kansen voor Techneco en het
marktpotentieel zeer goed.

“Ik geloof het zelf nog niet als ik
de hoge verwachting over vijf jaar
zie, Maar ik kan er niet minder van
maken”, besluit Van Alphen.




